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Existenzsicherung und Wachstum

“ Hauptaufgabe aller Betriebe,
"= die ihre ersten Schritte in die
Selbstdndigkeit erfolgreich getan
haben. Jedoch kdmpfen fast 60%
aller Jungunterneh-
men mit ernsthaften
Schwierigkeiten,
meist finanzieller
Art. Die Hauptursa-
che ist dabei eine
Fehleinschétzung der
finanziellen Bela-
stungen (Kosten,
Forderungsausfille,
Zahlungsmoral oder
anstehende Tilgung).
Vielen Schwierig-
keiten konnen Sie
damit aus dem Weg
gehen, wenn Sie sich mit folgenden
Bausteinen beschiftigen:

Einfiihrung eines Controlling-
Systems. Durch hohe Liquidi-
tatsproblemen bekommen auch
effizient arbeitende Unternehmen
eine Schieflage. Friihzeitige Ziel-
abweichungen bei Kosten, Gewinn
oder Produktivitdt kdnnen durch

instenzsichemng ist die

Ralf Heimsch

Handelsberatung
& Coaching

ein Controlling rechtzeitig erkannt
und beseitigt werden. Hilfe dazu
bietet der ,Runde Tisch” der THK
mit Kosteniibernahme,
Krisenanzeichen/Insolvenzge-
fahr erkennen. Un-
ternehmenskrisen
treten in Farm van
Verlusten oder Liqui-
ditatsengpassen auf.
Die Ursachen hierfiir
liegen jedoch in der
Vergangenheit. Eine
regelmiBRige neu-
trale Uberpriifung
der Strukturen hilft
bei der rechtzeitigen
Erkennung der Krise.
Personalentwick-
lung. Bei Grin-
dungen und in mittelstindischen
Unternehmen wird dies nur selten
betrieben. Jedoch werden die Mit-
arbeiter zunehmend zum entschei-
denden Faktor im Wettbewerb.
Standortbestimmung. Die Stir-
ken und Schwichen eines Be-
triebes miissen permanent dber-
prift werden. Oft stellt sich ein

sogenannter ,Tunnelblick™ ein,
jedoch muss sich das Unterneh-
men mit den wandelnden Mark-
ten dndern. Sei es in Bezug auf
Kunden, Anforderungen, Sortiment
und Bezugsguellen.

Fiir weitere Fragen steht Ihnen
die regionale IHK oder unsere
unabhingige Handelsberatung
Jjederzeit zur Verfiigung.

HEIMSCHV

« Ki'W-Berater

v Betriebswirt BTE

« Griindungscoaching

+ Round Table

¢ Turnaround Management
v Rdumungsverkauf

Geschaftsfuhrer: Ralf Heimsch
Ka rer Str. 52a | 87718 Mindelhaim
elefon: 0B261 /9085 076 | Teletax: 08261 /80 85 0
info@heimsch-landsberg.de | www.heimsch-| Iandsherg de
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bis zu 90% staatlichen Zuschuss!

Gru

1 melsten Existenzgriinder

starten als  Einzelkiampfer®.

Und nicht seiten folgt nach
der Euphorie die Phase des Iwei-
felns. Schnell wichst die Komple-
witdt und die Gefahr
den Uberblick und
damit auch die Eon-
trolle langsam zu
verlieren.

Oft sind viele Ideen
und Informationen
vorhanden. Aber wel-
chen Schritt mache
ich zuerst? Wie sieht
mein Fahrplan oder
Eonzept aus? Was er-
wartet die Bank von
mir? Die Felge sind
hdufig abgelehnte
Ereditantrige. Durch ein Griin-
dungscoaching bekommen Sie die
notwendige Unterstitzung und das
sogar mit staatlichen Zuschiissen
in der Hohe von 50% bis %0% des
Beraterhonorars. Ansprechpartner
ist hierbel die KfW Mittelstands-
bank. Der Weg zur Forderung ist

p

Ralf Heimsch
Hongdelsberatung
& Couching

ndungs-Coaching

relativ einfach. Der Antragsteller
fiihrt zuerst ein Gesprach mit dem
Begionalpartner der KiW (meist
die THE). Wach Pritung der in-
haltlichen und formalen Voraus-
setzungen erfolgt
die Genehmigung.
Aber: Bei Existenz-
griindern darf das
Datum der Griindung
nicht langer als &
Jahre zum Zeitpunkt
der Beantragung zu-
rick liegen. Der Zu-
schussbetrag liegt
hier bex 50%, Exi-
stenzgriinder, die aus
der Arbeitslosigkeit
gegrindet haben,
miissen die Beratung
innerhalb des ersten Griindungs-
jahres beantragen. Hie liegt der
Zuschusshetrag sogar bei 90%. Als
letzter Schritt wird detr geelgnete
Berater aus der KfW-Beraterbiorse
ausgewihlt,

Sprechen Sie uns an, wir infor-
mieren Sie gerne (ber die Details.

ona szen:un
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Der kleine Kredit
zum kleinen Zins

icrofinanzierung heillt das

M Zauberwort. Aus dem euro-

piischen Sozialfond werden

damit Existenzgrindungen, junge

Unternshmen, Saisonkredite und
Existenzfestigungen finanziert.

Aber, wie der Begriff bereits

ausdriickt, ist die Summe der Aus-

zahlung auf 20.000.- € begrenzt,

Dafiir gibt es sehr wviel weniger
Hindernisse zur Beantragung, als
bei einem nur iiber die Haushank
zu beanspruchendem KfW-Kredit:

Ohne Sicherheiten wie sie {ib-
licherweise von den Banken ver-
langt werden.

Eine unbiirokratizsche und
schnelle Vergabe, in der Eegel 14

Haulbeurer Sir

Telafon: DEZE1T

HEIMSCH\

Geschafisfuhrer; Ralf Heimsch
E2al BF719 Mindelheim
{89085 075 | Teletax: DB2ET

info@heimsch-landsberg.de | www.heimsch-landsberg.de

« KiW-Berater

« Textilbetrigbswirt

« Grindungscoaching

« Round Table

« Turnaround Managament
« Raumungsverkaul
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Ralf Heimsch
kKfl¥-Berater,
LfA-Berater

Tage nach Antragstellung,

Die Laufzeit des Kredites betrigt
biz zu 3 Jahren.

Der Machteil: Der Kraditzing
betriigt 7,5%, aber festgeschrie-
ben iiber die gesamte Laufzeit.
KfW-Eredite werden mit einer
Zinshelastung von 1% bis 6% be-
lastet, Laufzeit mehrere Jahre und
eventuell Tilgungsfrei wihrend der
ersten 2 Jahre,

Die Kreditvergabe erfolgt auch
nicht {iher die Haushank, sondern
iber die staatliche GLS-Bank, in
Iusammenarbeit mit ausgewdhlten
und zugelassenen Unternehmens-
und Handelsheratungen. Nur damit
ist auch gewdhrleistet einen seri-
Bsen und zuverlissigen Partner zu
finden, der nicht auf Vermittiungs-
provisionen angewiesen ist.

¥ npumn- 010
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Die Turn Around Beratung

in wichtiges Instrument zur

Verbesserung und Wisderher-

stellung der Leistungsfihig-
keit kleiner und mittlerer gewerb-
licher Unternehmsn, und auch 2um
nachhaltigen Erhalt der Arbeitsplit-
za, ist die kompetents Beratung.
Um Unternehmen, die sich trotz
positiver Unternshmensprognese
in einer wirtschaftlichen Schieflage
befinden, Beratungsmalinahmen zu
ermiglichen, kinnen dazu Mittel
aus dem Europdischen Sezialfonds

beantragt werden. Voraussetzung
hierzu ist jedoch eine aktuelle
Schwachstellenanalyse (nicht 3l
ter als acht Wochen) durch einen
unabhingigen und fachlich kom-
petenten Berater, Antrige hierzu
zind {iber den ortlichen Regional-
partner der KfW-Bank, meist die
irtliche IHE, za stellen. Geeignete
Berater finden Sie in der Berater-
birse der KfW. Der Antragsteller flir
die Schwachstellenanalyse hat nur
die im Beratervertrag aufgefiihrten

Kaulbeurar Sir

A A

Telston: OB261 / 9 95

HEIMSCHVY

Geschalisflihrer; Rall Heimsch
52a 187718 Mindafhelm
076 | Talelax: 08281/ 80 85 OF

infoi@heimsch-landsberg.de | www._heimsch- Iandsherg,de

< KiW-Barater

« Textilbetriebswirl

¢ Grindungscoaching

« Aoung Tabie

« Turnaround Management
+ Haumungsverkaul
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b Ralf Heimsch

Handelsberotung
& Coaching

Nebenkosten und die Mehrwert-
steuer des Rechnungsbetrages zu
{ibernehmen. Alle weiteren Kosten
werden von der KfW {ibernommen.
Bei einem konkretem Mafnzhme-
plan und einer positiven Fortfih-
rungsprognose kann der Antrag
fiir eine Tum Around Beratung ge-
stellt werden. Eine geforderte Turmn
Around Beratung setat imimer sine
Empfehlung eines Regionalpartners
und eine Insage der KfW wvoraus.
Auf die Gewdhrung eines antei-
ligen Zuschusses zu den Kosten der
Beratungsmalfnahmen besteht kein
Rechisanspruch. Die Unternehmen
erhalten im Geltungshereich deral-
ten Bundeslander exnen Fuschuss in
Hohe von 50% des Beraterhonorars
bei einer maximalen Bemessungs-
grenze von 8000 .
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Existenzgriindung mit Geld vom Staat

er sein eigemer Boss

werden will, hat schon

linger eine Geschaft-
sides im Kopf. Aber Angste wor
den blrckratischen Horden, der
Umsetzharkeit, aber auch wor den
finanziellen Ristken lassen man-
chen Existsnzgrinder 2u lange
zdgerm. Dabei sind die staatlichen
Leistungen sehr beachttich, doch
der Teafel lieqt imimer im Detail,
Mit einem geeignetem Berater od,
Coach, der auch staatlich bemu-
schusst wird, sind Sie immer auf
der sicheren Seite.

Das fordert z.B. das Arbeitsamt:
Gritndler aus der Arbeitslosigkest
bekommen 9 Manate lang das 2u-
tetzt bezagene Arbeitslozengeld,
zuztiglich 300 Eure fir die sozisle
Absicherung. Fir weitere 6§ Mo-
nate kormen nochmal 300 Euro
beantragt werdsn, so der Grinder
auch unternehmerische Aktivi-
titen machweist. So werden aus
1200 Euro Arbeitslosengeld ganz
schrell ca. 15,000 Eure Grilndumnigs-
suschite, Wenn Sle das Zeug 2um
Existenzgriinder haben sellte man
sich das micht entgehen lassen,

Beratungsforderung der
KfW-Mittelstandsbank

HEIMSCH

Geschafisfiihrer: Ralf Heimsch
A | B7719 Mingelhe
| Telelax: 0526

info@heimsch-landsberg.de | www. heimsch-landsberg.de

Kaufbeurer
lelelon: DB261 /90 8
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« KiW-Berater

+ Textilbetriebswirt

# Grindungscoaching

« Round Table

« Turnaround Management
¥ Raumungsverkaul
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Ralf Heimsch

Hondeliberotieng
& {oactiing

Und esqibt noch weitere staatliche
Fordermaglichioeiten. Nur wichtig:
Wenn Sevon deer Idee and heer
Ouakifikation (berzeunt sind, und
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ihre Idee in die Tat umsetzen wol-
len. halen Sie sich unbedingt Rat
und Hilfe von slnem srfalivensn
Coach, Seridse und unabhingige
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Berater finden Sie auch auf der
Beraterborse der KfW- Bank unter

v efw-mittelatandshank, de
bl"!-"""" August 2010
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Ralf Heimsch
Handelsberatung
& Conching

icht selten folgt der
N Euphorie einer Unter-
nehmensgriindung eine
Phase des Zweifelns, der Unsi-
cherheit und der Erniichterung:

Wie komme ich schnell an neue
Kunden? Welche steuerlichen
Pllichten habe ich zu erfiillen?
Soll ich die Buchhaltung nicht

doch auslagern? Tst mein Marke-
tingauftritt richtig? Stimmt der
Soll/Ist Vergleich?

Das sind nur einige Fragen denen
sich ein junges Untermehmen stel-
len muss und die es in den ersten
Monaten schwer macht ein Untey-
nehmen erfolgreich zu fiihren. Hier
setzt das Nachgriindungscoaching
an, das den jungen Untemehmen
in den ersten 5 Jahren nach der
Griindung bzw. Ubernahime hilft. Es
sichert Thnen Zugang zu externem
Know-how, wertvollen Erfahrungen
und niitzlichen Netzwerksverbin-
dungen eines professionellen Be-
raters, Sie gewinnen an Sicherheit
und optimieren thre unternehme-
rische Entscheidungs- und Hand-
lungsfreiheit.

Der Weg zur Forderung ist
einfach. Der Antragsteller fiihrt

zuerst ein Gesprach mit dem Re-
gionalpartner der KfW (meist die
regionale IHK). Nach Priifung der
inhaltlichen und formalen Vo-
raussetzungen zur Genehmigung
erfolgt die Zusage.

Anschliefiend wahlt der An-
tragsteller einen seridsen und
unabhdngigen Berater aus, der
auch in der Beraterbbrse der
KfW-Bank unter www.kfw-mit-
telstandsbank.de gelistet ist.

Die KfW-Bank fordert die Bera-
tung mit einem Zuschuss in Héhe
von 50%. Allerdings darf die Be-
messungsgrenze von 6.000.- Euro
nicht iiberschritten werden.

Eigenanteil, Mehrwertstener und
evil. anfallende Fahrtkosten sind
vom Antragsteller zu Ubernehmen,
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REUMUNGS=
VERKAUF

Raumungsverkauf: Professionelle Beratung

Damit ein TotalrAumungsverkauf erfolgreich ist, sollten Preispolitik,
Aufbau der Ware und Warenzukauf sehr genau geplant und kalkuliert
sein. Eine gute Organisation des Ablaufs entscheidet ofimals (ber den
Erfolg oder Misserfolg eines Raumungsverkaufs. Ralf Heimsch,
Textilbetriebswirt, berdt Unternehmen erfolgreich bei der VerauBerung
der Wirtschaftsgiiter bei einer Geschaftsaufgabe. Das Credo des
erfahrenen Praktikers: Nicht draufzahlen, sondern
TotalrAumungsverkauf mit Gewinn! Damit dieses Ziel auch wirklich
erreicht wird, weist Heimsch seine Kunden immer eindringlich auf eine
gleichlautende Innen- und AuBenwerbung hin. Wichtig ist auBerdem
die fortwahrende Spannung beim Raumungsverkauf. Heimsch: ,Die
MNeugier muss den Kunden alle 3-4 Tage immer wieder in das Geschaf
ziehen. Spannung und die richtige Dramaturgie sind das A und O
eines erfolgreichen Raumungsverkaufes.” Als erfahrener Praktiker
verfigt Heimsch hier Gber fundiertes Fachwissen.

Ralf Heimsch / info@@heimsch-landsberg.de / Telefon 08261 90 95 076
=> www.heimsch-landsberg.de




